Nom del projecte:



GUIA ORIENTADORA PER A REALITZAR EL PLA
D’EMPRESA D’AUTONOMS:

L’objectiu del pla d’empresa és analitzar la viabilitat técnica, comercial i economica del teu
projecte empresarial.

Per aix0 et recomanem la seglient guia orientativa del pla d’empresa per a autdnoms:

1. Dades identificatives del projecte i presentaci6 de I’equip promotor

1.1. Dades identificatives del projecte
1.2.  Estructura societaria
1.3.  Presentacid de I'equip promotor

2. Descripcio del projecte

2.1. Origenievolucié de la idea

2.2. Laidea: productes/serveis

2.3. L’activitat: Estat de desenvolupament i pla d'implementacié del projecte
2.4. Elements diferenciadors

2.5. Model de negoci

2.6. Ubicacio del projecte

3. Pla economic financer

3.1. Plad'inversio inicial

3.2 Pla de finangcament

3.3. Simulacio del préstec

3.4. Sistema de cobrament als clients i sistema de pagament als proveidors
3.5. Explicacio6 del calcul dels ingressos i la previsio d’'Ingressos d’Explotacié
3.6. Previsié de Despeses d’Explotacio

3.7.  Tipus d'IVA repercutit i suportat de l'activitat
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1.DADES IDENTIFICATIVES DEL PROJECTE | DE L’EQUIP PROMOTOR

1.1. Dades identificatives del projecte

M DEL PROJECTE

NOM DEL/LA PROMOTOR/A

DADES DE CONTACTE

TELEFON FI

TELEFON
MOBIL:
CORREU
ELECTRONIC:

1.2. Estructura societaria

NOM COMPLET % ACCIONS

1.3. Presentacio de I'equip promotor

Destacar les capacitats i potencialitats de I'equip promotor (experiéncia, formacio, etc). Per

aixo, es recomana una petita presentacié dels promotors i adjuntar el C.V. dels mateixos.




2.DESCRIPCIO DEL PROJECTE

2.1. Origen i evolucio de la idea

Detallar com va sorgir la idea i quina necessitat satisfa. Es molt important destacar el
problema o la necessitat que soluciona el/s producte/s — serveils.

2.2. Laidea, descripcio dels productes/serveis

Detallar la idea i/o el projecte de negoci, aixi com el/s producte/s — serveils, i les seves
caracteristiques, preus i marges comercials. Adjuntar totes les fotografies sobre els
productes i/o serveis que es vulguin desenvolupar o comercialitzar.

2.3. L’activitat: estat de desenvolupament i pla d’implementacié del
projecte

Detallar l'activitat: detallar si ja s’ha iniciat o no I'activitat. Desenvolupar les passes que s’han
donat fins ara pel desenvolupament del projecte.

Detallar la fase en que es troba el projecte. Si existeix un prototip, o si s’ha pogut testejar el
producte/servei.

També detallar el calendari d’implantacio, timing d’execucid6 i fites plantejades i/o
aconseguides.

2.4. Elements diferenciadors

Detallar els elements diferenciadors o les avantatges competitives que es tenen respecte a
la competéncia.

2.5. Model de neqgoci

Explicar detalladament quin és el teu model de negoci.

2.6. Ubicacio del projecte

Explicar detalladament la ubicacié del projecte, a més aportar fotografies i mapa de
localitzacié.
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3.PLA EconOMIC FINANCER

L’objectiu d’aquest apartat és analitzar la viabilitat econdmica del projecte empresarial.

3.1. Pla d’inversio inicial

Detallar al maxim I'explicacié de la inversié necessaria per a dur a terme el projecte, a
meés, d’'omplir el seglent requadre:

CONCEPTES IMPORT ECONOMIC

DRETS DE TRASPAS

COMPRA D’EXISTENCIES INICIALS

3.2. Pla de financament

Detallar al maxim I'explicacio del pla de finangament ( % recursos propis, aportacio dels
socis, numero de socis, endeutament del socis, condicions del préstec, etc.).

CONCEPTES ' IMPORT ECONOMIC

PRESTECS

CREDIT

ALTRES




3.3. Simulacio del préstec

SIMULADOR DEL PRESTEC

Capital del crédit - €

Tipus d’interés anual

Tipus d’interes efectiu

Duracié en anys
Frequéncia de
pagament

Entitat Financera
Nombre de pagaments
Quota mensual

Tipus de caréncia
Mesos de caréncia

TOTALS

Suma de les quotes - €
Suma dels interessos - €

3.4. Sistema de cobrament als clients i pagament als proveidors

Detallar el sistema de cobrament dels clients i pagament als proveidors (contat o diferit
en el temps).

3.5. Explicacio del calcul dels ingressos i la previsid d’Ingressos
d’Explotacio

Molt important, a més de quantificar els ingressos, és detallar com s’ha realitzat el calcul
dels ingressos.

OCTUBRE - MAIG-

MAIG OCTUBRE TOTAL ANY 1 TOTAL ANY 2

INGRESSOS

PRODUCTE A




3.6. Previsio de Despeses d’Explotacio

OCTUBRE - MAIG-
DESPESES MAIG . TOTAL ANY 1 TOTAL ANY 2

APROVISIONAMENT
/ COMPRES

DESPESES DE
PERSONAL
LLOGUER

SUBMINISTRES
(electricitat, aigua,
etc)

PUBLICITAT

SERVEIS
PROFESSIONALS
INDEPENDENTS
(assessors,
auditors, advocats,

TRANSPORT
(benzinera,
renting,

factoring...

PRIMA
D'ASSEGURANCES
SERVEIS BANCARIS
| SIMILARS |
INTERESSOS DEL
PRESTEC

ALTRES

3.7. Tipus d'IVA repercutit i suportat de I'activitat

Explicacio del tipus d'IVA suportat i repercutit, aixi com del sistema tributari de
I'IVA (estimacio directa, indirecta, etc.).




